Logiciel ERP

Un ERP unique dédié a la performance des revenus de vos salons : notre CRM gére les m2, les options, les achats,
I'historique des participations, les rebooking. Générez des factures avec des régles TVA complexes si nécessaire. Vous
pouvez méme les lier aux enquétes exposants et au plan d'exposition AutoCAD.

CRM
COMMERCIAL

= Gestion des pipeline et des
offres client.

= Lien possible a un plan
d’'exposition dynamique

= Visualisez les statuts des
offres

= Gestion des statuts des
paiements par priorité, et des
transactions par paiement
électronique

= Définition des prix
spécifiques et des régles de
TVA, gestion des remises,
des stocks et du workflow
d'acceptation

lipso

FACTURATION
& PAIEMENTS

REPORTING

= Multi-TVA et multi-devises

= Lettrage comptable
automatisé avec capacités
d'exportation

= Gestion des relances

= Regroupementde tous les
articles vendus ( services,
articles, stand, etc...)

= Gestion des processus
concernant les pavillons /co-
exposants

BUDGET
EVENEMENT

= Reporting individuels ou
globaux sur le pipeline et les
ventes

= Analyse de la répartition des
revenus

= Création de reporting
personnalisés

= Reporting sur les paiements
et les comptes clients

= Comparaisons par année

Budget prévisionnel / réel avec
recettes et colts

Gestion des vendeurs et des
fournisseurs tiers

Réconciliation des factures et des
paiements

Suivi des marges et alertes sur les
seuils de limites budgétaires

Principales Fonctionnalités

Concu pour les salons professionnels

Entierement configurable selon votre
modéle de données et vos processus

Augmente les performances de vente par
rapport aux CRM traditionnels "génériques"
du marché

Fait partie de I'écosystéme de gestion des
données

Fonctionnalités Additionnelles

Connexion a distance sécurisée a I'environnement ERP
Idéal pour le processus de rebooking
Gestion facile onsite pour I'administration des ventes et la

comptabilité (ex: recouvrement des paiements des
exposants synchronisée avec l'attribution des badges)
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